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La dinamica comercial de los merca-
dos internacionales, las exigencias de
los clientes y la globalizacién, deman-
dan profesionales altamente capacita-

dos que estén en la capacidad de ges-
tionar sus operaciones de importacion
de una manera eficaz con el propésito
de alcanzar sostenibilidad empresarial.

En este marco, el presente programa
busca dar a conocer las mejores prac-
ticas de importacion en un esquema
holistico de todas las actividades re-
lacionadas, a fin de que los participan-
tes puedan posteriormente desarrollar
sus procesos de manera efectiva.

Objetivo General

«  Dotar y actualizar a los estudiantes con informacion relevante relacionada al ambito de las importaciones, que les

permita tomar decisiones acertadas en sus operaciones.

Resultados de Aprendizaje

+ ldentificar y aplicar procesos de negociacién internacional

+ Aplicar correctamente la clasificacion arancelaria de los productos

« Conocer y aplicar de manera efectiva las operaciones de importacion
« Conocer y aplicar las técnicas logisticas internacionales

+ Utilizar correctamente el sistema aduanero Ecuapass



Dirigido a:

Estudiantes, importadores y personas que tengan rela-
cion con el ambito de comercio exterior.

Duracion: 100 horas.

50 horas online en vivo + 50 horas de trabajo autébnomo.

Esquema de imparticion:

Fecha de inicio: 22 de abril.

Fecha de fin: 21 de mayo.

Horarios: Viernes de 18:00 a 22:00 y sadbado de

8:00 a 14:00

Modalidad: Semipresencial

3 modulos digitales + 2 mddulos presenciales (Udla flex)

*Modalidad flexible a cambio

Requisitos minimos de aprobacion por modulo:
80/100 de calificacion.

80% de asistencia.

Inversion: $690,00

*Aplican descuentos especiales




Contenidos

MODULO 1: Negociacion Internacional
Técnicas de Negociacion

Estrategias de negociacién Internacional
Blsqueda de proveedores

Etapas de la compra-venta internacional

Incoterms 2020

MODULO 2: Nomenclatura y clasificacion arancelaria

Sistema Armonizado de Designacién y Codificacion de Mer-
cancias

Arancel: definicion y estructura
Proceso de Clasificacion arancelaria

Resolucion de casos

MODULO 3: Proceso de importacion

Revisién de impuestos y restricciones y su aplicabilidad
Estudio de mercado

Requisitos generales de importacion

Controles previos a la importacion

Seguro

Proceso de desaduanizacion

Regimenes de Importacion

MODULO 4: Logistica de Importacion
Cadena de suministros

Envase y Embalaje

Unitarizacién y paletizacion
Formas y medios de transporte

Casos de aplicacion de la cadena logistica

MODULO 5: Ecuapass

Informacién general sobre el sistema Ecuapass y reconoci-
miento de su estructura.

Médulo de Importaciones
Declaracién Aduanera de Importacion

Ejemplos de aplicacion

Contaremos con simulador de Ecuapass para las practicas
sobre el uso del sistema.




-

Expertos Docentes

Este curso de formacion cuenta con un equipo de profesionales, con mas de 10 afios de experiencia en el
ambito del comercio exterior y aduanas.

SALGADO SALAZAR DIEGO MARCELO Normas de calidad y certificaciones Bureau Veritas Inspec-

Universidad de Las Américas - UDLA Maestria en Direccion de tor de normativa.

la Comunicacién Actualmente. Supervisién de personal en logistica y manejo de procedi-

. w . . o . . mientos en equipo.
Ingeniero en “Comercio Exterior e Integracion” Universidad auip

Tecnoldgica Equinoccial (UTE). Tecndlogo en Administracion Habilidad para comunicarse con proveedores, agentes
Aduanera y Comercializacion. afianzados y demas operadores de comercio internacional.
Instituto Tecnoldgico Superior “LICEO ADUANERO”. Buenos conocimientos de clasificacion arancelaria de pro-

ductos (materias primas, productos terminados, materiales
y equipos petroleros).

Conocimientos en normativas y comercio bilateral entre paises
con acuerdos comerciales.




MARIA FERNANDA BAQUERO ZUNIGA

Magister en Gestién Empresarial por la Universidad Técnica
Particular de Loja. Ingeniera en Comercio Exterior e Integra-
cion por la Universidad Tecnolégica Equinoccial. Diplomado
Internacional de Técnico Especialista en Comercio Exterior.
Certificaciones en Comercio Exterior y Aduanas; Adminis-
tracion de Empresas; Neuroventas Consultivas; Educacion
Superior. Cuenta con mas de 1.000 horas de capacitacion
dentro y fuera del pais.

Coordinadora de Comercio Exterior de la Camara de Co-
mercio de Quito durante 12 afos. Coordinadora Académica
de la carrera de Importaciones y Exportaciones de la Uni-
versidad de Las Américas. Consultora en temas de comer-
cio exterior. Docente de catedras de Comercio Exterior en la
Universidad de las Américas. Escuela de Negocios de la Ca-
mara de Comercio de Quito, Universidad Tecnoldgica Amé-
rica, Corporacion Lideres, Cadmara de Comercio de Ambato,
Universidad Catodlica del Ecuador, Liceo Aduanero.

Actualmente se desempefna como Directora de Negocios y
Comercio Exterior de la empresa SC3 Ecuador.

DARIO ANDRES BUSTAMANTE CAJAMARCA

Tecnologo en importaciones y exportaciones por la Univer-
sidad de las Américas. Ha participado en los cursos: Ins-
truccién de la 6ta enmienda del arancel y Herramientas para
desarrollar Equipos Efectivos e Innovadores. Labora actual-
mente como Analista de Comercio Exterior en FMA Fran-
cisco Mosquera Aulestia Cia. Ltda. y ha colaborado como
capacitador en temas de comercio exterior y aduanas.
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Campus Granados: Av. Granados E12-41 y Colimes esq.
Campus UDLAPARK: Redondel del ciclista, via a Nayon
Campus Colon: Av. Colén y Av. 6 de Diciembre
(593 2) 398 1000 marcar %2

admision@udla.edu.ec
www.udla.edu.ec
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