JEFE DE ADMISIONES DE POSGRADO

Planificar y dirigir la estrategia de venta para los programas de posgrado, garantizando la atencidn al cliente y controlando el

Misién del Cargo: . . . .
cumplimiento de metas comerciales establecidas para el area.

Afos de experiencia 3-5 anos

Tercer nivel Administracion de Empresas, Ingenieria Comercial,
Requisitos: Formacion académica Finanzas o afines.
Cuarto nivel MBA, Direccién de Ventas o Marketing.

Manejo de CRM (cualquier tipo), Power Bl y reportaria, Pagquetes

Conocimientos especificos . . . L
P office intermedio, Marketing Digital
Planificar y controlar las acciones comerciales orientadas a la promocidn de los programas de Cuarto Nivel

Supervisar la gestiéon comercial de las consultoras de posgrado a fin de alcanzar las metas establecidas en cada periodo de Admisiones.
Supervisar las actividades de consultoria de posgrados en los diferentes eventos a fin de generar afluencia seguin la maestria de interés

Funciones: Establecer estrategias de posicionamiento de los programas de posgrado.
Controlar la gestion diaria de la cartera de las consultoras y la gestion de leads que ingresen a las bases de datos
Realizar el seguimiento y acompafamiento en el proceso de consultoria comercial en forma telefénica o presencial.
Generar contactos, visitas y cierre con las empresas o personas interesadas en los programas de posgrado que ofrece la Institucion.

Fecha mgfuma de 4/3/2020
postulacion
Interesado enviar su hoja

. gabriela.robles@udla.edu.ec
de vida a:

Carta de recomendacion i
Jefe (Solo Interno)

Si cumples el perfil,
ingresa al siguiente link
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